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SCOPE
Zwischen und Unternehmertum!

zum Unternehmer...

Jorg Haas, 51, verheiratet, eine Tochter, Bonn

» Diplom-Wirtschaftsinformatiker (1984-1987)
Diplom-Kaufmann (1987-1990)

> Wissenschaftlicher Mitarbeiter, Universitit Trier, W Universitit Trier
WI, bei Prof. Dr. Dr. Hans Czap (1990-1992) DFG ngstfﬁﬁﬁgsgememscha&

» DFG Schwerpunktprogramm ,Verteilte DV-
Systeme in der Betriebswirtschaft” (1992-1995)

» Promotion in der Wirtschaftsinformatik bei
Prof. Dr. Dr. Hans Czap, Universitat Trier (1995)

Prof. Dr. Dr. Hans Czap

» Vorsitzender des Hochschulrates der :
Universitat Bonn (2008-2013) _ . "
universitatbonn
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SCOPE
Zwischen Wissenschaft und

Vom Nachwuchswissenschaftler
Grindung der GWI AG als Student im Marz 1990 (Standardsoftware im Gesundheitswesen).

Aufbau zum flnftgroRten Standardsoftwareunternehmen in Deutschland mit tGber 1.000 MA.

Verkauf der sehr profitablen, internationalen und stark wachsenden GWI AG in 2005.

YV WV VYV V

Grindung der HW Partners AG, Scopevisio AG, Centerdevice GmbH u.v.m. (2006 - heute).

SCOPrPE

Cloud Unternehmenssoftware

GWI

CEMEINSAM UNMTERNEHMERN

ORBIS Krankenhaus-Informations-System
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SCOPE
versus Unternehmertum!

» Erstens: Wissenschaftler gehen die Aufgabenstellung zumeist von der sachlich-inhaltlichen
Themenstellung an und denken nicht permanent und konsequent in !

» 2weitens: Die zeitliche Dimension ist dem Forscher weniger wichtig, dem Unternehmer extrem

wichtig. Die ,, “entscheidet haufig Gber die richtige Finanzierungsart sowie den
wirtschaftlichen Unternehmenserfolg.

» Drittens: Der Unternehmer hat das und geht dafir ,,Klinken putzen®,
der Wissenschaftler mochte primar und
nebenbei mit dem Know-how Geld verdienen.

u amazon
Microsoft webservices™

Abb. 1 Innovative erfolgreiche Unternehmen werden selten von Forschern und Wissenschaftlern aufgebaut
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SCOPE

Der steinige Weg zum

Megatrends Uber 25 Jahre sehr friih erkennen!
Wissen, was jeweils in finf Jahren nachgefragt wird!
Ausgewogene Technologieentscheidungen treffen!
Permanent fachliche Anderungen zulassen!

Zehn Jahre eine hohe Verlustphase finanzieren!

Mit Nerven wie Drahtseile an den Erfolg glauben!

vV V VYV V V V VY

Jederzeit das Risiko des Komplettverlusts kennen!

™. NETSUITE SCOPE sa]cy‘f)rce SAP:E; 5

Abb. 2 Hersteller von betrieblicher Cloud Software

WWW.scopevisio.com 7




SCOPE
Cloud Computing — Mode oder Megatrend?

1. Ganz Personlich: Zwischen Wissenschaft und Unternehmertum!

2. Warum werden Wissenschaftler selten erfolgreiche Unternehmer?

4. Die Scopevisio Story!
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SCOPE
Cloud Computing:

1. Generation 2. Generation 3. Generaton
1960 - 1985 1980 - 2015 2010 - ? (2030-40)
Warum verdrangt das die ?
Weil die den

im Kundennutzen weit iiberlegen sind!
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SCOPE
eCollaboration:

| s
! e == Share Point ;

/9 X ! =
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*

Beim Client-Server-Ansatz bleibt der Client

—— Messenger

mit dem Zugriff auf
gemeinsame Daten.

» Im Cloud-Ansatz handelt es sich um einen

: I e 1 e , bei
= m dem persdnliche Sichten auf dieselbe
’ _ t"*""‘—"’@ Anwendung den individuellen Arbeitsplatz
; : definieren
Analog emmgeee Digital (e Networking Digital s Virtual Digital (Cloud Computing)
Abb. 3 Technologische Evolution
Cloud Computing Personal Computing
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SCOPE

Skalierung:

» Nutzerlizenzen kénnen jederzeit hinzuge-
““““““ ' bucht und wieder zurlickgegeben werden.

G,:j;;}f,‘:’,f:;ﬁ;,oni » Der Funktionsumfang kann pro Nutzer jeder-
: zeit erweitert, aber auch reduziert werden.

Gesamt-
IT-Kosten

» Wird mehr Leistungs- oder Leitungskapazitat

Gesamt-

R, benotigt, so regelt der SaaS-Anbieter dies
automatisch im Hintergrund.

Foto: Infosys; in: Carsten Hentrich, Frank Frey: Die Cloud im Mittelstand:
Keine Angst vor der Cloud; Computerwoche 03.01.2013;

» Der Nutzungsgrad wird erhoht, da die Losung
nicht nur im Bliro genutzt wird, sondern
weltweit Uberall dort, wo man online ist.

Abb. 4 Agilitat und Kosteneffizienz der IT lassen sich durch
Cloud Computing signifikant erhéhen.
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SCOPE
Pay per Use:

Scopevisio Preis- und Funktionstibersicht
» ,Pay what you get”, d. h. der Kunde zahlt D
nur die Leistung, die er gebucht hat. ' '

Komplette Scopevisio Suite

Smart Business Enterprise

> Die Anzahl der Lizenzen kann téglich Enterprise-Resource-Planning Suite v v v

Customer-Relationship-Management Suite ' ' '

bed a rfsge rec ht a n ge pa Sst We rd e n . Enterprise-Content-Management Suite ' ' '

Berechnen Sie lhren Preis

Suite

Enterprise-Resource-Planning Suite

ERP

ABRECHNUNG

> De r Ku n d e h at ke i n e I nveStit i O n e n’ Customer-Relationship-Management Suite
sondern monatlich kalkulierbaren T ———
Aufwand.

PROJEKTE
FINANZEN

CRM

ECM
» Es gibt keine versteckten Kosten oder

unerwartete teure Uberraschungen.

Manatliche Kosten

w
=1
k=)
r Y
o
o

Abb. 5 https://www.scopevisio.com/preise
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SCOPE
Virtualitat:

bedeutet, dass

TS Conzut - Peter Schil - Stopevisia

Personen parallel in denselben Vorgangen
arbeiten und die Anderungen und Ergén-
zungen der Kollegen sofort sehen.

jeder zeitlich und raumlich unabhangig in
seinen betrieblichen Vorgangen arbeitet.

E-Mails, Dokumente, Notizen, Aktivitaten,
Belege und Berichte vorgangsbezogen, chro-
nologisch sowie semantisch abgelegt sind.

die Zusammenarbeit ,Hand in Hand“ nicht
phy5|sch, sondern virtuell erf0|gen kann. Abb. 6 Alle, immer, liberall, aktuell, informiert!
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SCOPE
Integriert:

o

» Cloud Anwendungen stehen fir ,,
sowie ,, “und Suite steht fir ,,
Eine Cloud Suite steht fiir eine

Arbeitsplatzumgebung.

o

» Umso mehr in einer Cloud Business Suite an
Funktionstiefe und -breite integriert ist, umso
leistungsfahiger ist die

» Die der ,virtuellen Arbeits-
welten” wird Uber die
(ERP, CRM, SCM, ECM,

PPS, HR) erreicht. o )
Abb. 7 Scopevisio Cloud Suite CRM & ERP & ECM.
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Adaptiv:

» Die Anwendung passt sich nutzerabhangig an die
gelibten Arbeitsablaufe und Darstellungen an.

» Der Anwender konfiguriert sehr einfach die
gewlinschten Geschaftsvorfalle und Formular-
gestaltungen per rechter Maustaste.

» Personliche Einstellungen merkt sich die Anwen-
dung in Abhangigkeit des Nutzers und Clients.

» Der Systemadministrator kann unternehmens-
weite Standardeinstellungen vorgeben.

Abb. 8 Scopevisio Cloud Unternehmenssoftware
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SCOPE
Cloud Computing — Mode oder Megatrend?
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Die SCOPE Story!

Kampagnen |

_ E

Marketing

-Be,rifhte 4

Buch-
haltung Vertrieb

- e
il >

3

Abwicklung Projekte

Abb. 9 Integrierte Cloud Unternehmenssoftware

WWW.scopevisio.com

SCOPE

Vorbereitung 2006; Grindung Anfang 2007
50 M€ eigenes privates Risikokapital

10 Jahre bis Break-Even mit SaaS-Gebiihren
Permanentes extrem sparsames Agieren

Integrierte Cloud Unternehmenssoftware —
als eine der besten finf Losungen der Welt.

Mega-Erfolg > 2020 ff.
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Geschaftsidee: Scopevisio als

» Die Scopevisio denkt ausschlieBlich in
und stellt Komplettlosungen zur Verfliigung.

» Bereitgestellt werden unbegrenzt viele orts-, raum-
und zeitunabhangigen virtuellen Arbeitsplatze.

» Die IT-Komplexitat wird auf ein Mini-
mum, das Endgerat, reduziert.

» Abrechnung als Dienstleistung
monatlich im Nachhinein.

» Als stellen wir fur den Kunden Anwen-
dungen, Pflege, Update, Upgrade, Support, Service,
IT-Infrastruktur und Wartung zur Verfigung.

WWW.scopevisio.com

SCOPE

vvvvv

Col h(-.trn

PIatform <
== < B
' \|
|derony o

Otjoct Storage ﬂx lm Database

Infrastructure
f.-'v-e n o M:"_‘/ .
SCOPE als IT-Versorger

Abb. 10 Alles in der Wolke kommt vom IT-Versorger
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Losung: Cloud Unternehmenssoftware

SCOPE

KONTAKTMANAGEMENT CUSTOMER RELATIONSHIP MANAGEMENT ENTERPRISE RESOURCE PLANNING

Anwendung Allgemein Marketing

Geschaftsprozess Lead-

Generierung

Rolle des Kontakts

e Kontakt

Hauptfunktion Kampagne zur
Lead-Generierung
Verantwortlicher Kampagnen-
beauftragter
Belegebene

Werbebotschaft

Lead-
Qualifizierung

Lead-Management
(BANT-Verfahren)

Marketing-
beauftragter

Verkaufschance

Vertrieb Auftrag Abrechnung

Kunden-
gewinnung

e Interessent

Vertriebsprozess,
Forecast, Aktivitaten,
Dokumentation, ...

Vertriebs-
beauftragter

Angebot
(Verkaufschance)

Abb. 11 Geschaftsprozessorientierte Cloud Unternehmenssoftware

WWW.scopevisio.com

Buchhaltung Controlling
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Technologie: State-of-the-art

WWW.scopevisio.com

Technologie

Entwicklungsumgebung
Server (Applikationslogik)

Client (Prasentationslogik)

Virtualisierung
Container Virtualisierung

Betriebssystem
Datenbank
Firewalls und Switches
API

propritar

standard
Client

False Cloud

SCOPE

Java, 0SGij, ...
Java, HTML 5

Xen /KVM / (VMWare)

Openstack, Dockers,
Linux-Contanier (LXC)
Linux

PostgresQl, relational

alle moglich

OpenScope
SOAP, REST

Java Thin Client, Browser

Nein

SCOPE

Kosten
Nein
Nein

Nein (Ja)

Nein

Nein
Nein

Ja

Nein
Nein

Nein

Nein

Abb. 12 Efficient and state-of-the-art development technology
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Sicherheit: Ohne

Mobile Client

Datenbank
SCOPE

Scopevisio Cloudservice

Client

Webservice

Abb. 13 Logische, physische und rechtliche Sicherheit

WWW.scopevisio.com

SCOPE
keine Kunden!

RZ der TeIecityGroupe Germany GmbH in Frankfurt.

Zertifikate nach:

* DIN EN-ISO 9001:2008 (Prozessqualitat)
* ISO/IEC 27001:2005 (Security Management)
e OHSAS 18001:2007 (Arbeit und Gesundheit)
* ISO 14001:2004 (Umwelt Management)

Testat von

B PricewaterhouseCoopers nach IDW PS 880
PWE  auf GoB, GDPdU und GoBS.

Verschlisselung mittels

s HTTPS (SSL mit AES) mit 2048 Bit fiir den
asymmetrischen und 256 Bit fiir den
V'

77 symmetrischen Schlissel (Verisign).

f 717
!!!;

i
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SCOPE
Erfolg: ,Vermietung eines Mietshauses”

Profit and losses of the SaaS Provider Profit, costs and revenues per SaaS-License

costs (C) f revenues (R)

)price =r

profit per unit (p) B
Em

costs per unit {c] / revenues per unit (r)

=y Ct

Cv
2

gross marign (gm)

X
# SaaSs License # Saafs License

Abb. 14 Bei steigenden SaaS-Lizenzen kann die Gross-Profit-Margin auf an die 80 % ansteigen.
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Positionierung

innovativ

reduziert

Software

SCOPE

SAPd

1] Office 365 ORACLE

w Business
"'._ NETSUITE “

‘ii_ll(_"ﬁ)r'ce =- Microsoft Mluﬁ)ﬂDynamicsNAv
— OpeTERP
7" KashFlow e 5 software-

reexgent
cf 7 LINCTINDO m
“ ..FD ClearBooks mweclapp

GO gle

¢

2 OHD

© myfactory.my software m

Beautiful accounting sof

BIG 477> @

books.com

Simple
Cloud

Accounting QuickBooks Enterprise Solutions

(@ CONCUR

=t

DATEV

M-SOFT

Abb. 15 Subjektive Einordnung der Hersteller von Business Software

WWW.scopevisio.com

funktional

traditionell
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SCOPE
Cloud Computing ist ein !
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