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Pure Cloud Business — Made in Bonn!

Gliederung

1. Technologischer Wandel kann nicht ausgesessen werden!

2. Pure Cloud Business - Made in Bonn!

3. lhre Zukunft mit Scopevisio ist 10x effizienter und 10x glinstiger!

4. Wer zu spat kommt den bestraft das Leben!
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steht fiir menschenloses Arbeiten!
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Im tertidaren Sektor ist der !
1. Generation 2. Generation 3. Generaton
1960 - 1985 1980 - 2015 2010 - ? (2030-40)
ist der Beginn
des und das Ende des !
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Internet of Things (1oT) ist Teil der Cloud

loT - was ist das?

. menschenlose Kommunikation zwischen Dingen.

.. zeit- und ortsunabhangige virtuelle Verknlpfung Gber das Internet.

.. automatische Identifikation von Dingen z.B. mittels RFID oder Wearables.
.. automatische Erfassung von Zustanden tber Sensoren.

.. maschinelle Ausfiihrung von Aktionen gesteuert tGber Aktoren.
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SCOPE
by Scopevisio

.. ,Software as a Service” als IT-Versorger.
... Nutzung offener Cloud Technologien.

... hutzungsabhangiges Bezahlmodell.

... zentrale Sicherheit im Rechenzentrum.

... eine offene Plattform OpenScope.
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Traum bleiben, das kann sofort Ihre Realitat werdenI
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. . SCOPE
Sie zahlen nur, was Sie auch nutzen!

Scopevisio Preis- und Funktionsibersicht

» ,Pay what you get”, d. h. gezahlt wird nur die W W w

Leistung, welche gebucht wurde. e
> Die Anzahl der Lizenzen kann téglich bedarfs- : : :

Suite
gerecht angepasst werden.

Enlérpere-Betdunde-Planning Sule

ERP

AREEC HMRG
Customaer-Relsticrahip-Manasgemant Sulte

» Der Kunde hat keine Investitionen, sondern

Enlgrperse-Canlenl-Saragiment s FIRANRITH

monatlich kalkulierbaren Aufwand. camn

Allpermeing Funktionen der Suten

» Es gibt keine versteckten Kosten oder uner- Enthaloene Vokemen / Kapackaten

ECM

wartete teure Uberraschungen. 2 e e

Pliznanlicbee Kodtem

WWW.scopevisio.com/preise
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Maximale Sicherheit

Datenbank

Scopavisio Cloudservics

Client Wehbservice

Logische, physische und rechtliche Sicherheit

WWW.Scopevisio.com

SCOPFPCE

RZ der TEIeci’n,rGrmUp0 Germany GmbH in Frankfurt.

Zertifikate nach:

* DIN EN-ISO 9001:2008 (Prozessqualitat)
* ISO/IEC 27001:2005 (Security Management)
* OHSAS 18001:2007 (Arbeit und Gesundheit)
* |SO 14001:2004 (Umwelt Management)

Testat von

B PricewaterhouseCoopers nach IDW PS 880 auf
PWE  GoB, GDPdU und GoBS.

Verschlisselung mittels
" HTTPS (SSL mit AES) mit 2048 Bit fiir den

asymmetrischen und 256 Bit fiir den
Y= symmetrischen Schlissel (Verisign).
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SCOPE
Cloud Computing -

zu lhrem Nutzen,

Technologie SCOPE
. Kosten
Entwicklungsumgebung
Server (Applikationslogik) Java, 0O5Gi, ... Nein
Client (Prasentationslogik) Java, HTML 5 Nein
Virtualisierung Xen /KVM / (VMWare) Nein (Ja)
Container Virtualisierung Openstack, Dockers, Nein
Linux-Contanier (LXC)
Betriebssystem Linux Nein
Datenbank PostgreSQL, relational Nein
Firewalls und Switches alle méglich Ja
API
propritar OpenScope Nein
standard SOAP, REST Nein
Client Java Thin Client, Browser Nein
False Cloud Nein Nein

WWW.Scopevisio.com 12




SCOPEVISIO

OpenScope

Wir bieten mit OpenScope eine offene PaaS-Plattform!

¢« DATEVconnect online |

e — == - — f— 1 - SS—
. Die Brlicke zwischen Unternehmer und Steuerberater ¥

Scopevisio Cloud
Unternehmenssoftware

> |l - pAtevconnect P> [l

DATEV online

Ab Antang 2016 verfUEaZ
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SCOPE
Pure Cloud Business - SCO~PE

Vorbereitung 2006; Grindung 2007

BEST OF 2015
At e

"~ mittelstand

50 M€ privates Eigenkapital
10 Jahre bis Break-Even mit SaaS-Gebilihren

Permanentes extrem sparsames Agieren

Scopevisio Gewinner IT-Award
2015 Saa$ / Cloud Computing

Software-as-a-Service
- PLATIN -

‘ Eine der 5 besten ERP-L6sungen der Welt
W Readers’ Choice 2015
‘ L 4
N CloudComputing
Y Insider Leader Germany Einer der fiihrenden Softwarehersteller und -anbieter
?_*,l‘ exPerTON .
“7- AWARD 2015 G R0 oue fur Cloud Business Losungen

Abb. Scopevisio — Auszeichnungen & Preise 2015
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Integration

Integration
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Abwicklung Projekte

Abb. Integrierte Cloud Unternehmenssoftware

SCOPFPE
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Geschaftsprozesse

Projekte
Amwendung

Geschaftsprozess

Rolle des Kontakts

Hauptfunktion

Verantwortlicher

Belegebene

SCOPFPE

KONTAKTMAMAGEMENT | PARTMER RELATIOMNSHIP CUSTOMER RELATIONSHIP MANAGEMENT ENTERPRISE RESOURCE PLANNING
MAMNAGEMENT
T CoE

Allgemein

Eontakt
Verwaliung

Kontakte anlegen
und pllegen

Eontaktinhaber

WWW.Scopevisio.com

Knoperation

E Partruer

Partnerbetreusr

Marketing

Lead-
Generierung

Kontakt

Kampagne our
Lead-Generierung

Kampagnen:
brauftragter

Werbebatschalt

Abb. Geschiftsprozessorientierte Cloud Unternehmenssoftware

Lead-Managemeant
[BANT-Verfahren)

Marketing-
beauftragter

Verkaufschance

Wertrieb

Auftrag

Abrechnung

Forderungs-
management

Rechmung, Mahnun-

gen Gutschriften

Debitoren-
beauftragter

Rechnung
Mahnung
Gastschrift

Buchhaltung

Controfling
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_ SCOPrPCE
Automation

nicht sieht Geniale
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Beispiele fiir Dienstleistungs-Hauptgeschiaftsprozesse: Schwarz = manuell /
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SCOPEVISIO

Over all - the best of the best!

Wir bringen zusammen, was zusammen gehort!

| Cloud =gemeinsam & mobil Suite = integriert Prozesse = bhetriebliche Ablaufe Automation = 4.0 |
T
= Konigsklasse

,Scopevisio als integrierte, geschaftsprozessorientierte
Cloud Unternehmenssoftware 4.0

WWW.scopevisio.com 19




SCOPE
Demokratisierung und Sozialisierung der IT-Kosten

» Tausende von Mittelstandler nutzen gemeinsam eine hoch professionelle und dufRerst leistungsfahige IT-Infrastruktur im
Hochsicherheits-Rechenzentrum.

éO'B%()S'g)%gvgi!)n%?’?vsg?ee ggsl{ert nur ein einziges Mal und ka_nn%b%??/lﬁIt!—nr\e’neas}trﬂl%nittgéer Har}gﬁgﬁ‘aeb*mﬁp den User
unmerklich, von tausenden Unternehmen und hunderttausenden Benutzern gemeinsam genutzt werden.

» Gemeinsam wird ein zentraler Support und ein gut ausgebildeter Service geteilt.

» Die IT-Sicherheit wird in spezialisierte Hinde von gut ausgebildeten Fachleuten gelegt, die 7x24 mit modernsten
Abwehrstrategien alle Cyberangriffe abwehren.
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Nehmen Sie es hin unterzugehen,

aus Angst vor Veranderung?




SCOPFPCE

werden Markte neu aufgeteilt.

In Zeiten von

Wer zu spat kommt zahlt zu den Verlieren!




